
TECNO.team sucht engagierte Mitarbeiter 
für den gezielten Ausbau der Vertriebsak äten für YASDA Fräsmaschinen in Deutschland

IHRE AUFGABE

§ Neukundenakquise
§ Proaktive und strukturierte Kundenbetreuung

im Außendienst sowie in unserem Technical
Center

§ Führung von Verkaufsgesprächen bis zum
Verkaufsabschluss

§ Ausarbeitung von kundenspezifischen Lösungen
§ Übergabe von Angeboten und deren

konsequenter Nachverfolgung
§ Produktvorführungen
§ Kontinuierlicher Ausbau des bestehenden

Kundenstammes
§ Unterstützung bei Messen

IHR PROFIL

§ Sie verfügen über Berufserfahrung im 
Vertriebsaussendienst für Produkte aus dem High-
End-Bereich Fräsen
§ Eigenverantwortliches, zielorientiertes Arbeiten
§ Sicheres Auftreten, ausgeprägte 

Kommunikationsfähigkeit und ausgezeichnetes 
Verhandlungsgeschick
§ Hohe Einsatzbereitschaft sowie Reisebereitschaft 

runden Ihr Profil ab.

UNSERE LEISTUNGEN 
Ein sicheres, unbefristetes Arbeitsverhältnis in einem modernen expandierenden Unternehmen. Interessante, 
vielseitige Tätigkeit mit überdurchschnittlicher Vergütung. Ein neutrales Firmenfahrzeug auch zur privaten 
Nutzung.

OFFEN FÜR NEUE HERAUSFORDERUNGEN? 
Es erwartet Sie ein motiviertes, teamorientiertes, offenes Arbeitsumfeld. 
Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung. Senden Sie diese bitte an: personal@tecnoteam.de

TECNO.team GmbH | Mahdenstraße 11  |  72138 Kirchentellinsfurt  | Germany  |  www.tecnoteam.de  |  +49 (0) 71 21 / 680 856-0

Als kompetente Spezialisten für Schleif- und Fräsmaschinen japanischer und europäischer Hersteller, haben 
wir uns bei unseren Kunden in der hochgenauen Endbearbeitung einen Namen gemacht. Wir bieten starke 
Leistungen rund um die Werkzeugmaschinen. Vom Vertrieb über den Service, bis hin zur 
Anwendungstechnik und zur After-Sales-Betreuung liefern wir alles aus einer Hand. Zur Verstärkung unseres 
Vertriebsteams im Bereich Fräsen suchen wir: 

SALES MANAGER/ VERTRIEBSINGENIEUR FRÄSEN (M/W/D)
IM AUSSENDIENST DEUTSCHLAND




